
FRANCESCO MANETTA 

Dottore Commercialista 

Revisore Legale 

 

FORMAZIONE 

Ha conseguito la Laurea in Economia e Commercio presso la LUISS “Guido Carli” di Roma nel 1990.  

 

ABILITAZIONI E ISCRIZIONI 

Dottore Commercialista e Revisore Legale, ha conseguito un Master in Economia Sanitaria presso l’Università 

Tor Vergata di Roma e frequentato corsi manageriali di specializzazione in Controllo di Gestione, 

Organizzazione, Finanza Aziendale e Fiscalità di imprese di medie e grandi dimensioni presso la LUISS 

Business School. 

 

ESPERIENZA PROFESSIONALE 

Dopo una ventennale esperienza in posizioni di rilievo presso aziende multinazionali ha collaborato con 

primari studi professionali come consulente in ambito societario e fiscale, controllo di gestione, finanza 

agevolata e gestione piani finanziari. Parla inglese fluentemente. 

Collabora con lo Studio Schiavone Panni da Ottobre 2019. 

 

Profilo professionale  

 

Studi ed aggiornamento professionale 

 Corso manageriale "Building the new CFO competencies" - Luiss Business School, Roma 2008 

 Corso manageriale “Analisi Economico-Finanziaria d’azienda per le decisioni”- Luiss Business 

School. Roma, 2003 

 Master in Economia Sanitaria presso l'Università di Roma-Tor Vergata 1996 

 Laurea in Economia Aziendale presso Università LUISS con 110/110 e lode, Roma 1990 

 

Esperienze professionali 

Dal 2019 ad oggi STUDIO SCHIAVONE PANNI (Consulenza Societaria e Fiscale, Gestione Amministrativa 

e Finanziaria di Società) 

- Consulenza societaria e Pianificazione fiscale, Operazioni straordinarie, bilanci e dichiarativi 

- Sindaco di società internazionali, partecipazione a team per gestione procedure di LCA e AS, 

- Corporate Governance e compliance 

- Gestione del contenzioso e del precontenzioso tributario 

- Gestione Finanziaria e Amministrativa di Società e di Patrimoni Familiari 



 

e 

 

Dal 2012 al 2019 STUDIO COMMERCIALE CENTRO STUDI DORIA (Controllo di gestione, 

Consulenza Fiscale e Societaria, Finanza Agevolata) 

- Implementazione e supervisione sistemi di Controllo di gestione 

- Business Plan per sviluppo new business, pianificazione finanziaria, analisi cash flow 

- Gestione del contenzioso e del precontenzioso tributario 

- Consulenza societaria e fiscale, operazioni di Finanza Agevolata, Operazioni straordinarie, 

- redazione bilanci e dichiarazioni fiscali, revisioni contabili 

 

Dal 2003 al 2012 RADIM GROM (Settore Diagnostico) 

Direttore Sales & Marketing & Business Development. Responsabile attività marketing  commerciali del 

Gruppo con riporto all'Amministratore Delegato, in particolare: 

- Coordinamento Ufficio Gare, P.M., Sales, Comunicazione (30 persone) 

- Coordinamento attività di marketing & sales per Italia, export e filiali estere: posizionamento, mkt 

plan, pricing, redditività, budget, analisi mercato 

- Accordi di co-licensing, co-marketing e distribuzione Key achievements: 

- accordi distribuzione esclusiva di multinazionali leader mondiali (The Binding Site, Fujirebio) 

- lancio nuovo brand home made (RAD 120), fattibilità economico-finanziaria, analisi competitiva 

- responsabilità integrazione delle acquisite attività della Adaltis Inc. quotata alla Borsa di Toronto 

- valutazione ed attività preparatorie all'istituzione di una filiale USA 

- accordo collaborazione con tedesca Berthold per introduzione nuova tecnologia home made in Cina e 

India. 

 

Dal 2000 al 2002 TRYKER - EX GRUPPO PFIZER (Settore Medical Device) 

Senior Product Manager. Responsabile attività di linea (fatturato 5 mln €), con riporto al Direttore 

Generale. Responsabilità su P&L, profittabilità, pricing partecipazione a team internazionali di sviluppo 

nuovi prodotti, reportistica a HQ 

 

Dal 1997 al 2000 GLAXOSMITHKLINE (GSK -Settore Farmaceutico) 

Pianificazione Finanziaria (Membro Staff Amministratore Delegato). Valutazioni di impatto economico- 

finanziario delle disposizioni normative su performance aziendali, monitoraggio e previsioni su mercato e 

spesa farmaceutica, analisi prezzi/rimborsabilità per contrattazione con Ministero Sanità, competitive 

intelligence, raccordo con Farmindustria, rappresentanza in sedi istituzionali, rapporti con H.Q. Collaborazioni 

con Consulenti esterni per implementazione Balanced Score Card. 

 

Dal 1992 al 1996 BUSINESS INTERNATIONAL (THE ECONOMIST) (Consulenza nel settore 

Farmaceutico) 



- Vicedirettore e Partner Health Care Operations. Start-up progetto, coordinamento staff ed attività 

operative. Ho gestito il budget occupandomi dei rapporti con le aziende farmaceutiche sponsor. Studi 

su sistema sanitario pubblicati in collaborazione con Andersen Consulting 

-  

Dal 1991 al 1992 ASSICURAZIONI GENERALI (Settore Assicurativo) 

- Attività di gestione clienti nel ramo vita (sanità e previdenza) 

- Corso manageriale "Il sistema Qualità"- Istituto Superiore Management e Consulting, Roma 2011 

- Corso di Finanza Aziendale - CIRPS, Roma 2010 

- Corso manageriale “Marketing e Strategie di Business”- Luiss Management. Roma, 2001 

- Corso su "Management e scenari per la strategia d'impresa" - Università Bocconi. Milano, 1999 

- Corso su "International Pharmaceutical Business Healthcare Reform & Regulation" - London School 

of Economics. Londra, 1999 

- Corso su "Public Speaking". GlaxoSmithKlineVerona, 1998 

- Corso Avanzato in Farmacoeconomia - Cergas-Bocconi. Milano, 1997 

- Corso su Country Marketing organizzato da Corporate Location. Londra, 1994 

 

Pubblicazioni 

Quale sanità per l'Italia del 2000-Centro Studi Economia e Sanità, Andersen Consulting, 1996 

Progetto Atlante: gli effetti sul sistema ambientale e socio-economico – Relazione al VII° convegno nazionale 

della Società italiana di ecologia, Napoli 11-14 settembre 1996. 

 

Lingue Straniere 

Inglese 

- Ottima conoscenza della lingua scritta e parlata: 

- Corso di Business English- King’s School Oxford, UK- 2001 

- Corso su "International Business Presentations"- 1999 

- Certificato IELTS 

- First Certificate of English 

- Corso di American English presso l'Università di San Diego, California; 

- Corso Avanzato quadriennale presso Università LUISS 

Francese 

- Conoscenza intermedia 

- Corso presso Alliance Francaise de Rome, 2004 e presso Università LUISS (4 anni) 

Spagnolo 

- Conoscenza di base 


